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Detaljhandelsteam jonglerar ett dussin uppgifter före lunch, och de flesta av
dem behöver inte en människa bakom sig. Den här ritning skär igenom
bruset och ger dig arbetsflöden som faktiskt flyttar nålen. Varje upplägg i
den här guiden kommer från verkliga detaljhandelsutmaningar som vi har
löst med n8n – lagerbrister, sena orderuppdateringar, spridd kunddata,
röriga kampanjprocesser, allt möjligt. Om du vill ha automatiseringar som
sparar timmar istället för att lägga till mer på din tallrik, kommer du att
känna dig som hemma här.

Riktiga arbetsflöden, riktiga triggers och
riktiga steg som du kan använda i din
butik utan det vanliga gissningsarbetet.

info@weblineindia.com
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Varför bör detaljhandelsteam
förlita sig på automatisering?

info@weblineindia.com

Små uppgifter saktar ner dig mer än du tror.

Manuella korrigeringar dränerar
teamet

Supportinkorgen
sover aldrig

Kampanjuppgift
er tar tid

Orderuppdateringar
staplas snabbt

Lagerförluster orsakar
verklig skada

Detaljhandeln är i ständig rörelse, och de små sakerna orsakar oftast de
största huvudvärken. En missad uppdatering här, en sen lagerkontroll där,
och plötsligt är din dag fullspäckad med undvikbara åtgärder. De flesta av
dessa uppgifter kräver ingen person. De behöver bara en utlösare och ett
system som vet vad de ska göra härnäst. Det är där automatisering kliver in.
Det håller rutinmässiga saker under kontroll så att ditt team kan fokusera på
det som faktiskt driver försäljningen.

Mindre krångel, färre misstag och mer andrum.

Vad detta innebär för dig:
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Lätt att justera allt eftersom man
växer

Hanterar kontroller och routing Minskar repetitivt
arbete

Länkar Shopify, WooCommerce,
CRM-system och mer

Flyttar data direkt

n8n kopplar samman dina detaljhandelsverktyg så att de slutar bete sig
som främlingar.

Era system förblir synkroniserade utan ständig barnpassning.

Kommer beställningen in?

Lagerförändringar?

Kunden fyller i ett formulär?

n8n driver den dit den behöver.

Det meddelar rätt personer.

Den synkroniseras med ditt CRM.

Vad detta innebär för dig:

n8n fungerar som ett smart mellanlager mellan alla dina
detaljhandelsappar. Istället för att hoppa mellan dashboards ställer du in
triggers och låter flödena hantera det grova arbetet.

När du väl ser hur enkelt n8n håller allt synkroniserat är det svårt att gå
tillbaka till manuella steg.

Hur passar n8n-automation in i
detaljhandeln?

info@weblineindia.com
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Vem är denna ritning till för?

info@weblineindia.com

Detta är för detaljhandelsteam som är trötta på att upprepa samma
uppgifter varje dag.

Någon som städar upp rutinarbetet

Marknadsföringsteam Supportrepresentanter

Butiksägare Driftschefer

Om din dag är fylld med uppdateringar, spårning, synkronisering, kopiering,
kontroll eller att besvara samma frågor i ett loop, är den här planen gjord för
dig. Du behöver inga djupa tekniska färdigheter eller tunga inställningar. Du
behöver bara lusten att sluta göra allt manuellt och låta arbetsflöden bära
bördan. Oavsett om du driver en liten butik eller hanterar en större
verksamhet, passar dessa automatiseringar perfekt.

Om du är upptagen med arbete kommer du att känna dig som hemma här.

Vad detta betyder för dig
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Hur använder man den här ritningsplanen?

info@weblineindia.com

Välj ett arbetsflöde, bygg det och se hur tidsbesparingarna ökar.

Välj det som är viktigast

Koppla in dina appar

Skala i din egen takt

Testa snabbt

Följ arbetsflödeslayouten

Den här guiden är utformad för snabba vinster.

Varje arbetsflöde har en enkel uppdelning – vad som startar det, vilka
verktyg det använder och vilket resultat du kan förvänta dig. Du kan lansera
ett arbetsflöde idag eller bygga en komplett uppsättning under veckan. Inga
sidor med teori, inga vaga idéer. Rakt på sak-flöden som du kan skapa utan
att övertänka.

Du får en praktisk meny med automatiseringar, inte ytterligare en PDF full av
strunt.

Vad detta innebär för dig:
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Kärnarbetsflöden inom
detaljhandeln (de

viktigaste inställningarna)



#1. Varningar om lågt lager till Slack

Webhook för lageruppdatering från
Shopify, WooCommerce eller ditt
kassasystem.

HTTP-begäran, IF, Set, Slack, Funktion
(valfritt)

Den övervakar ditt produktlager och
skickar en snabb Slack-avisering när en
SKU sjunker under ett visst tröskelvärde.
Nu slipper du få reda på för sent att en
populär vara nästan är slut.

Din butik skickar en lageruppdatering
till n8n.
n8n kontrollerar den aktuella
lagernivån.
Om antalet är under din gräns
förbereder den ett kort
varningsmeddelande.
Slack tar emot meddelandet i den
kanal du väljer.

Håller teamet medvetet om varor som
behöver fyllas på i lager så att ni inte
förlorar beställningar på grund av
oväntade bristsituationer.

Lägg till en återförsöksgren så att
varningen inte misslyckas om Slack är
långsam.
Logga alla händelser med lågt lager i
Google Sheets för att upptäcka
trender senare.

Använder samma tröskelvärde för alla
produkter. Olika SKU:er rör sig i olika
hastigheter, så sätt individuella gränser
där det är möjligt.

När produkter säljer snabbare än ditt
team kan spåra manuellt.
När du har ett begränsat lager och
inte har råd med slut på lager.
När du vill ha realtidsaviseringar utan
att behöva kontrollera dashboards
hela dagen.

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Kärnarbetsflöden inom detaljhandeln (de
viktigaste inställningarna)



#2. Synkronisera nya beställningar automatiskt till
Google Sheets

Utlösare:

När ska detta arbetsflöde
användas:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

Ny webhook för order från Shopify,
WooCommerce, Magento eller din POS.

HTTP-begäran, Google Sheets, Set,
Funktion (valfritt)

Den hämtar varje ny beställning i samma
ögonblick som den skapas och släpper
informationen i ett Google Sheet. Ingen
export. Ingen manuell kopiering och
klistring. Ditt ark håller sig fräscht hela
dagen.

Din butik skickar en händelse som
heter "ny beställning" till n8n.
n8n samlar in orderdata (artiklar,
totaler, kundinformation).
En Set-nod rensar eller omstrukturerar
fält.
Google Sheets får en ny rad med de
slutliga värdena

Perfekt för daglig rapportering,
ekonomiska sammanfattningar,
ordergranskningar eller för att dela data
med teammedlemmar som inte
använder er butiks backend.

Lägg till en tidsstämpelkolumn inuti
n8n så att sortering blir enklare
senare.
Skapa ett andra ark som
sammanfattar totalsummor med
hjälp av formler och pivottabeller

Skicka in rå order-JSON direkt i arket.
Rensa dina fält först, annars får du
oläsliga rader.

När ditt team fortfarande spårar
beställningar i kalkylblad.
När redovisning eller drift behöver nya
orderdata utan att fråga dig.
När du vill ha en snabb säkerhetskopia
av all orderinformation utanför ditt
butikssystem.

Kärnarbetsflöden inom detaljhandeln (de
viktigaste inställningarna)



#3. Flöde för rensning av kunddata

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Ny kund skapad eller uppdaterad i
Shopify, WooCommerce, CRM eller via ett
formulärverktyg.

HTTP-begäran, IF, Set, Function, Merge,
CRM eller e-postplattformsnod

Den rensar bort rörig kunddata i samma
ögonblick som den kommer in i ditt
system. Åtgärdar tomma fält, tar bort
konstiga mellanrum, standardiserar
namn, normaliserar telefonnummer och
håller ditt CRM- eller e-postverktyg
snyggt utan att någon behöver rensa det
manuellt.

Din butik eller ditt formulär skickar nya
kunddata till n8n.
n8n kontrollerar om fält saknas eller är
inkonsekventa.
En funktions- eller uppsättningsnod
formaterar namn, telefonnummer och
e-postadresser.
En IF-nod filtrerar bort
skräppostposter eller testdata.
Rensad data skickas till ditt CRM, e-
postverktyg eller Google Sheet.

Din kundlista förblir ren, segmenterad och
redo för kampanjer utan att du behöver
lägga timmar på att fixa slumpmässiga
formateringsproblem.

Lägg till en "deduplekontroll" innan du
synkroniserar med ditt CRM.
Standardisera landskoder för
telefonnummer så att SMS-verktyg
slutar avvisa kontakter.

Hoppa över validering för e-postadresser
eller telefonnummer. Dålig data sprids
snabbt när den kommer in i flera verktyg.

När kunder anger olika format för
namn, telefonnummer eller e-
postadresser.
När ditt marknadsföringsverktyg
fortsätter att misslyckas på grund av
ogiltiga kontakter.
När ditt CRM är överfullt med
dubbletter eller ofullständiga poster.

Kärnarbetsflöden inom detaljhandeln (de
viktigaste inställningarna)



#4. Synkronisering av Shopify till CRM-kontakter

Kärnarbetsflöden inom detaljhandeln (de
viktigaste inställningarna)

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Ny kund eller ny orderhändelse från
Shopify.

HTTP-förfrågan, Set, IF, CRM-nod
(HubSpot, Zoho, Pipedrive, Salesforce),
Funktion (valfritt)

Den synkroniserar alla nya Shopify-
kunder till ditt CRM utan manuell
export. Du kan mappa namn, e-
postadresser, telefonnummer,
ordersummor och taggar så att ditt
sälj- eller marknadsföringsteam alltid
har uppdaterade profiler.

Shopify skickar en webhook för
kund eller order till n8n.
n8n extraherar kunduppgifterna.
En Set-nod formaterar fält eller
lägger till taggar.
En IF-nod kontrollerar om kunden
redan finns i CRM-systemet.
Om ny skapar n8n en kontakt.
Om den finns uppdateras profilen
med nya data.

Ditt CRM-system blir en verklig källa till
sanning istället för en halvuppdaterad
databas. Försäljning och
marknadsföring får ren
kundinformation i realtid.

Lägg till ett fält för "livstidsutgifter"
och uppdatera det efter varje
beställning.
Tagga kunder baserat på deras
första köptyp eller ordervärde.

Skapa dubbletter genom att hoppa
över kontrollen "sök eller uppdatera" i
din CRM-nod. Sök alltid först, skapa
sedan bara om det behövs.

När du vill ha automatiserad
kundsegmentering.
När säljteam behöver orderkontext
för uppföljningar.
När du förbereder dig för e-
postautomation men ditt CRM inte
är synkroniserat.



#5. Flöde för meddelanden om orderförseningar

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Webhook för uppdatering av orderstatus
från Shopify, WooCommerce eller ditt
distributionssystem.

HTTP-begäran, IF, Set, e-postnod, Slack,
fördröjning (valfritt)

Den meddelar kunder när deras
beställning är försenad, utan att någon i
ditt team behöver skicka uppdateringar.
Arbetsflödet fångar upp statusändringar,
kontrollerar om beställningen är försenad
och skickar ett kort, tydligt meddelande
för att hålla kunden uppdaterad.

Din butik eller ditt distributionssystem
skickar en orderuppdatering.
n8n kontrollerar den förväntade
leveranstiden.
Om beställningen ligger efter
schemat förbereder n8n ett
meddelande.
Kunden får ett e-postmeddelande
eller SMS med en snabb uppdatering.
Ditt team kan också få en Slack-
avisering om ni vill ha intern insyn.

Kunderna håller sig informerade,
supportärenden tas bort och ditt team
slipper be om ursäkt hela dagen för
förseningar som ni kunde ha
kommunicerat tidigare.

Lägg till en fördröjningsnod för
uppföljningsmeddelanden om
fördröjningen förlängs.
Skicka en liten rabattkod vid större
förseningar för att hålla
kundstämningen positiv.

Fel tidsstämpel för leveranskontroller.
Jämför alltid med det faktiska beräknade
leveransdatumet, inte orderns
skapandetid.

När leveranstiderna varierar mellan
transportörer.
När din supportinkorg fylls med
meddelanden som säger "Var är min
beställning?".
När du vill minska frustration under
perioder med hög försäljningsvolym.

Kärnarbetsflöden inom detaljhandeln (de
viktigaste inställningarna)



Lager- och leveranskedjans
arbetsflöden

Det väsentliga



#6. Utlösare för att begära påfyllning av leverantör

Lager- och leveranskedjans arbetsflöden

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Händelse för lågt lager, varning om
lagertröskel eller schemalagd
lagerskanning.

HTTP-begäran, IF, Set, e-postnod, Slack,
Google Sheets (valfritt), funktion (valfritt)

Den meddelar automatiskt din leverantör
eller ditt inköpsteam när lagret når en
fördefinierad påfyllningsnivå. Inga fler
gissningar, sena beställningar eller
manuella "vi börjar få slut"-meddelanden.

n8n tar emot en signal om lågt lager
från din butik eller ditt lagersystem.
En IF-nod kontrollerar om artikeln har
passerat tröskelvärdet för
ombeställning.
n8n förbereder ett meddelande om
påfyllning av lager med
artikelnummer, kvantitet och
anteckningar.
Skickar begäran via e-post eller Slack
till din leverantör eller inköpare.
Valfritt: logga händelsen i ett Google
Sheet för spårning.

Ombeställningar blir konsekventa,
snabba och mindre stressiga. Du
upptäcker lågt lager tidigt och håller
hyllorna fulla utan sista minuten-
brådskande affärer.

Lägg till leverantörsspecifik logik: olika
SKU:er kan utlösa olika e-
postmottagare.
Inkludera aktuellt lager,
beställningsnivå och förväntat
uttömningsdatum i ditt meddelande.

Förlita sig på en enda global tröskel för
alla produkter. Artiklar med hög
omsättning behöver ofta strängare
ombeställningsregler.

När vissa varor säljer snabbt och tar
slut innan någon märker det.
När ditt inköpsteam har svårt att hålla
jämna steg med manuella kontroller.
När leverantörer behöver tidiga
varningar för att planera leveranser.



#7. Överför lageruppdateringar mellan system

Lager- och leveranskedjans arbetsflöden

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Lagerändringshändelse från Shopify,
WooCommerce, POS, ERP eller
lagersystem.

HTTP-begäran, Set, IF, Funktion (valfritt),
Google Sheets (valfritt), API-nod för
sekundärt system

Den synkroniserar lagerförändringar
mellan dina olika plattformar så att alla
system förblir samordnade. Om ditt lager
uppdaterar lagret, återspeglar din
webbutik det. Om Shopify drar av enheter
från en försäljning, får ditt ERP-system
eller kassasystem det nya antalet
automatiskt.

Ditt primära system skickar en
inventeringsuppdatering till n8n.
n8n hämtar SKU:n, den nya
kvantiteten och tidsstämpeln.
En IF-nod kontrollerar om
uppdateringen ska skickas till det
sekundära systemet.
Fält formateras med hjälp av en Set-
eller Function-nod.

n8n uppdaterar det sekundära
systemet via sitt API.
Valfritt: logga ändringen i Google
Kalkylark för granskning.

Ditt lager är korrekt överallt. Mindre
överförsäljning. Färre frustrerade kunder.
Inget internt kaos.

Lägg till en "sync origin"-tagg så att
systemen inte loopar uppdateringar
tillbaka till n8n.
Schemalägg ett dagligt
avstämningsflöde för att dubbelkolla
att alla system matchar.

Hoppa över SKU-mappning. Om SKU:er
skiljer sig något mellan system
misslyckas uppdateringar tyst och du vet
inte förrän en kund beställer något du inte
har.

När du använder både en webbutik
och en fysisk kassa.
När ditt lager och onlinesystem inte
kommunicerar med varandra.
När överförsäljning skapar manuella
återbetalningar och missnöjda
köpare.



#8. Automatisk taggning av högrisk-SKU:er

Lager- och leveranskedjans arbetsflöden

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Lageruppdateringar, kontroll av
försäljningshastighet (schemalagd) eller
uppdateringar om
leverantörsförseningar.

HTTP-begäran, IF, Switch, Set, Funktion,
Store/ERP-nod

Den flaggar automatiskt
"högriskprodukter" – artiklar som sannolikt
snart kommer att slutsållas, artiklar med
leverantörsförseningar eller SKU:er med
plötsliga efterfrågetoppar. Arbetsflödet
lägger till en tagg i din butik eller ERP så
att ditt team kan agera tidigt.

n8n hämtar lager- och
försäljningsdata enligt ett schema
eller via webhook.
Den kontrollerar regler som:

En Switch/IF-nod avgör om SKU:n är
"högrisk".

aktie under X.
försäljningshastighet över Y.
leverantörernas ledtid ökade.

Du upptäcker problem innan det blir slut
på varor. Inköp och drift kan prioritera rätt
produkter istället för att gissa.

Använd flera risknivåer:
”Bevakningslista”, ”Hög risk”, ”Kritisk”.
Lägg till kategoribaserade regler
(vissa kategorier behöver strängare
tröskelvärden).

Använder försäljningshastighet utan
sammanhang. En plötslig topp kan vara
en endags kampanjeffekt, så inkludera ett
rullande genomsnittligt fönster (7–14
dagar) innan taggning.

När efterfrågan ökar slumpmässigt
(säsongsbaserat eller kampanjdrivet).
När leverantörsförseningar är vanliga.
När du vill att ditt team fokuserar på
rätt prioriteringar för påfyllning.

n8n använder en tagg för "High-Risk
SKU" i din butik/affärsmodell.
Valfritt: skickar en Slack-avisering för
synlighet.



Lager- och leveranskedjans arbetsflöden

#9. Synkronisering av prisändringar

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Prisuppdateringshändelse från Shopify,
WooCommerce, ERP eller manuella
backend-ändringar.

HTTP-begäran, Set, IF, Funktion (valfritt),
Sekundär API-nod för
butik/marknadsplats

Den överför prisändringar från ditt
primära system till alla andra plattformar
du säljer på. En uppdatering utlöser allt –
du slipper logga in på flera dashboards
bara för att justera samma pris över olika
kanaler.

Din primära butik skickar en händelse
som heter ”priset uppdaterats” till n8n.
n8n extraherar SKU, gammalt pris, nytt
pris och tidsstämpel.
En Set- eller Function-nod formaterar
data för varje destinationssystem.
n8n uppdaterar priserna i din
sekundära butik, marknadsplats eller
kassa.
Valfritt: meddela ditt team via Slack
om ett större prisfall inträffar.

Håller prissättningen konsekvent i alla
försäljningskanaler. Förhindrar avvikelser,
kundklagomål och förlorad marginal på
grund av föråldrade priser.

Lägg till en kontroll för att varna
teamet om det nya priset skiljer sig
från det gamla med mer än en viss
procentandel.
Logga varje prisförändring i ett ark för
granskning i slutet av månaden.

Redovisar inte plattformsspecifika regler.
Vissa marknadsplatser kräver
prisavrundning eller momsinklusive
värden – formatera alltid det slutliga
numret innan synkronisering.

När du säljer på flera plattformar och
vill ha enhetlig prissättning.
När du har frekventa kampanjer eller
blixtförsäljningar.
När ditt team kämpar med att hålla
alla system uppdaterade manuellt.



#10. Flöde för skapande av inköpsorder

Lager- och leveranskedjans arbetsflöden

Låg lagerhalt, detektering av
försäljningstoppar eller schemalagd
lagerkontroll.

Utlösare:

HTTP-begäran, Set, IF, Funktion, E-postnod,
Google Dokument/Kalkylark-nod,
Leverantörs-API (valfritt)

n8n-noder du kan använda:

Den skapar automatiskt ett utkast till
inköpsorder när en produkt når sin
beställningsnivå. Arbetsflödet fyller i SKU-
uppgifter, kvantiteter,
leverantörsinformation och skickar det
direkt till ditt inköpsteam eller din
leverantör.

Vad detta arbetsflöde gör:

n8n får en utlösare för lågt lager eller
kör en schemalagd lagerkontroll.
Den identifierar vilka varor som
behöver påfyllas.
En Set-nod förbereder
inköpsorderdetaljer: SKU, kvantitet,
leverantör, förväntat leveransdatum.
Valfritt: Google Dokument eller
Kalkylark genererar en formaterad
inköpsorder.
n8n skickar inköpsordern via e-post
eller skickar den till ett leverantörs-API.

Så fungerar det (enkel uppdelning):

Inköpsordrar slutar vara sista minuten-
uppgifter. Påfyllning av lager blir
förutsägbar och ditt team får färre
överraskningar.

Där det hjälper:

Lägg till logik för att justera
ombeställningskvantiteter baserat på
försäljningshastighet.
Lagra varje inköpsorder i en delad
mapp för spårbarhet och snabb
granskning.

Proffstips:

Använda statiska
ombeställningskvantiteter.
Efterfrågeförändringar — koppla
kvantiteter till senaste försäljningen eller
säsongsvariationer när det är möjligt.

Vanligt misstag att undvika:

När du beställer samma produkter
ofta.
När ditt team manuellt utarbetar
inköpsorder och förlorar tid.
När du vill ha konsekvent,
standardiserad
inköpsorderformatering.

När ska detta arbetsflöde användas:

Teamet får bekräftelse utan manuell
utformning.



Försäljnings- och
marknadsföringsarbetsflöden

Tillväxtpåverkarna



#11. Uppföljning av övergiven varukorg

Försäljnings- och marknadsföringsarbetsflöden

Avbruten utcheckningshändelse från
Shopify, WooCommerce eller ditt verktyg
för återställning av varukorg.

HTTP-begäran, fördröjning, e-postnod, set,
IF, CRM eller e-postplattformsnod

Den når ut till kunder som lagt till varor i
sin varukorg men aldrig gått till kassan.
Arbetsflödet skickar en vänlig knuff efter
en kort väntetid och vid behov en andra
uppföljning för att öka chanserna till
återställning.

Din butik utlöser en webhook för en
"övergiven varukorg".
n8n samlar in kundens uppgifter och
varukorgens innehåll.
En fördröjningsnod väntar under en
viss period (vanligtvis 30–60 minuter).
Om kunden fortfarande inte har
slutfört köpet skickar n8n ett e-
postmeddelande.
Valfritt: skicka en andra påminnelse
efter några timmar eller nästa dag.
Du kan logga händelsen i ditt CRM för
spårning.

En enkel påminnelse kan ge upp en stor
del av missade intäkter. Det här
arbetsflödet gör det utan att någon
manuellt kontrollerar övergivna
varukorgar.

Lägg till produktrekommendationer
eller liknande artiklar i ditt
uppföljningsmejl.
Infoga en dynamisk rabatt för
varukorgar med högt värde om
återhämtning är din prioritet.

Skickar påminnelser för tidigt eller i snabb
följd. Ge kunderna andrum, annars känns
e-postmeddelandena påträngande.

När du tappar ett märkbart antal
varukorgar under utcheckningen.
När du vill ha ett alternativ till
inbyggda, övergivna e-postverktyg.
När marknadsföring vill ha mer
kontroll över timing, ton eller segment.

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:



#12. Automatiskt segmentera kunder efter köpbeteende

Försäljnings- och marknadsföringsarbetsflöden

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Ny beställning, kunduppdatering eller
återkommande köphändelse från
Shopify, WooCommerce eller ditt CRM.

HTTP-begäran, IF, Switch, Set, CRM eller
e-postplattformsnod, funktion (valfritt)

Den placerar kunder i meningsfulla
segment baserat på deras
köpbeteende. Tänk på
förstagångsköpare, återkommande
kunder, värdefulla kunder,
kategorispecifika kunder eller kunder
som varit inaktiva länge. Dessa
segment synkroniseras direkt i ditt
CRM- eller e-postverktyg.

n8n får en ny beställning eller
kunduppdatering.
En Switch- eller IF-nod kontrollerar
ordervärde, kategori, frekvens eller
senaste inköpsdatum.
n8n tilldelar rätt segmenttaggar.
Uppdaterade taggar synkroniseras
med ditt CRM- eller e-postplattform.

Du kan starta riktade kampanjer
direkt.

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Överbelasta kunder med för många
taggar. Håll dig till tydliga,
ändamålsenliga segment som faktiskt
tjänar ett användningsfall.

Bättre målgruppsinriktning, smartare
e-postflöden och renare kundgrupper
utan att någon manuellt behöver
tagga profiler.

Lägg till en "VIP-tagg" för kunder
som överskrider ett visst
livstidsbelopp.
Skapa ett återaktiveringssegment
för kunder som inte har beställt på
60–90 dagar.

När dina kampanjer känns för
generiska.
När du vill skicka olika erbjudanden
till nya kontra återkommande köpare.
När dina CRM-taggar eller segment
är föråldrade eller halvfärdiga.



#13. Skicka kampanjkoder till din e-postplattform

Försäljnings- och marknadsföringsarbetsflöden

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Ny kampanjkod skapad i Shopify,
WooCommerce eller ditt
POS-/marknadsföringsverktyg.

HTTP-förfrågan, Set, IF (valfritt), e-
postplattformsnod (Klaviyo, Mailchimp,
etc.)

Den synkroniserar automatiskt
nyskapade kampanjkoder med din e-
postmarknadsföringsplattform så att ditt
team inte behöver kopiera över dem
manuellt. Kampanjer, automatiseringar
och segment har alltid tillgång till nya
rabattkoder.

En ny rabatt- eller kampanjkod
skapas i din butik.
Din plattform utlöser en webhook till
n8n.
n8n hämtar kodinformationen (värde,
utgångsdatum, användningsgränser).
En Set-nod omformar fälten.
Koden läggs till i ditt e-postverktyg
som en egenskap, tagg eller ett
anpassat fält.

Håller e-postflöden uppdaterade med de
senaste kampanjkoderna så att dina
kampanjer inte använder gamla eller
utgångna koder.

Lägg till en utgångsdatumskontroll för
att ta bort eller uppdatera
kampanjkoden när den inte längre är
giltig.
Skapa en tagg som ”Kampanj: Aktiv”
för att utlösa nya automatiserade e-
postsekvenser.

Glömmer att mappa kodens
utgångsdatum. Att skicka utgångna
rabatter ger snabba förtroenden.

När ditt marknadsföringsteam
lanserar frekventa kampanjer.
När du vill ha automatiserade
välkomstrabatter.
När du glömmer att synkronisera
koder mellan verktyg.



#14. Övervakning av sociala recensioner

Försäljnings- och marknadsföringsarbetsflöden

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Schemalagd körning (var 1–6:e timme)
eller händelsebaserad webhook från din
recensionsplattform.

HTTP-förfrågan, IF, Set, Slack, e-postnod,
Google Sheets (valfritt)

Den kontrollerar dina recensioner på
sociala medier eller marknadsplatser
regelbundet och varnar ditt team när
något nytt kommer in. Du kan flagga låga
betyg, lyfta fram höga betyg och föra en
enkel logg utan att hoppa mellan
plattformar.

n8n körs enligt ett schema.
Den hämtar de senaste recensionerna
från Google, Facebook, Yelp, Trustpilot
eller din e-handelsplattform.
En IF-nod kontrollerar stjärnbetyg eller
sentiment.
Låga betyg utlöser aviseringar till
Slack eller e-post.
Valfritt: Lägg till alla nya recensioner i
ett Google-ark för spårning.

Du upptäcker problem snabbt, svarar
snabbt och håller dig uppdaterad om
kundernas uppfattningar utan att behöva
hoppa mellan olika appar.

Skapa en separat Slack-kanal bara för
recensioner så att inget går förlorat.
Markera 5-stjärniga recensioner för
att motivera ditt team eller använd
dem i marknadsföring.

Hämtar dubbletter av granskningar varje
gång schemaläggaren körs. Spara alltid
den senast bearbetade tidsstämpeln för
att förhindra upprepade aviseringar.

När recensioner påverkar din
försäljning eller ditt butiksrykte.
När kunder lämnar feedback på flera
plattformar.
När ditt team inte kan hålla jämna
steg med manuell övervakning.



#15. Meddelanden om nya produktsläpp

Försäljnings- och marknadsföringsarbetsflöden

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Händelse för att skapa en ny produkt från
Shopify, WooCommerce eller ditt
produkthanteringsverktyg.

HTTP-begäran, Set, Email Platform Node,
Slack, Social Media API Node (valfritt), IF
(valfritt)

Den skickar omedelbara aviseringar när
en ny produkt lanseras. Du kan meddela
dina kunder, ditt interna team eller båda
– utan att någon manuellt publicerar,
mejlar eller uppdaterar kanaler.

Din butik utlöser en webhook för "ny
produkt".
n8n hämtar produktnamn, pris, bilder
och URL.
En Set-nod formaterar meddelandet
för varje kanal.
n8n postar på Slack för ditt team.
Valfritt: skickar ett e-postmeddelande
till prenumeranter eller publicerar
inlägg på sociala plattformar.
Du kan också logga produkten i ett
Google Sheet som referens

Ditt team håller sig synkroniserat och
kunderna får höra om nya produkter
direkt istället för dagar senare.

Lägg till en tagg som ”Nylansering” i
din e-postplattform och utlös en
automatiserad minikampanj.
Använd en IF-nod för att skicka olika
meddelanden baserat på produkttyp
eller kategori.

Skicka kundmeddelanden innan
produktsidan är helt publicerad. Bekräfta
alltid att produkten är aktiv och synlig.

När man ofta lanserar nya produkter.
När interna team behöver
uppdateringar i realtid.
När du vill att produktdropparna ska
kännas mer koordinerade.



Kundsupportens arbetsflöden
Förtroendebyggarna



#16. Skapa supportärenden automatiskt från e-
postmeddelanden

Kundsupportens arbetsflöden

Utlösare: Där det hjälper:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Nytt inkommande e-postmeddelande till
din supportinkorg eller formulär som
skickats in från din webbplats.

IMAP- eller e-postutlösare, Set, IF,
Helpdesk-nod (Zendesk, Freshdesk,
Gorgias, etc.), Funktion (valfritt)

Det förvandlar varje supportmejl till ett
strukturerat ärende i ditt helpdesk-
verktyg. Ingen manuell vidarebefordran.
Inga missade meddelanden. Ditt team får
ett korrekt ärende med kunduppgifter,
meddelandeinnehåll, orderinformation
och prioritetstaggar.

n8n övervakar din supportinkorg via
e-post.
En Set-nod rensar upp ämnet och
extraherar kundinformation.
En IF-nod kontrollerar om det finns
spam eller tomma meddelanden.
n8n skapar ett ärende i er helpdesk
med alla nyckelfält.
Valfritt: automatisk taggning baserad
på sökord som ”återbetalning”,
”skadad” eller ”sen leverans”.

Din supportkö förblir organiserad och
komplett. Meddelanden blir aldrig
begravda och ditt team kan svara
snabbare.

Lägg till logik för att dirigera vissa
meddelanden direkt till högre
personal, som VIP-klagomål.
Hämta kundens senaste beställning
från din butik och bifoga den till
ärendet för sammanhangets skull.

Skapa dubbletter av ärenden när en kund
svarar. Spåra meddelandetrådar med
hjälp av e-postadressen Message-ID för
att matcha uppföljningar med samma
ärende.

När kunder skickar orderärenden
direkt till din e-postinkorg.
När du inte vill leta efter
supportmeddelanden på flera ställen.
När supportmedarbetare behöver alla
ärenden samlade i ett system.



#17. Hämta orderinformation i varje ärende

Kundsupportens arbetsflöden

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Nytt ärende skapat i din helpdesk
(Zendesk, Gorgias, Freshdesk, etc.) eller ny
support-e-postadress.

Helpdesk-nod, HTTP-begäran, Set, IF,
Funktion (valfritt)

Den berikar varje supportärende med
verkliga orderdetaljer – artiklar,
totalsummor, spårningsnummer,
leveransstatus, datum och
kundinformation. Ingen agent behöver
gräva igenom Shopify eller
WooCommerce manuellt.

Ett nytt ärende skapas i din helpdesk.
n8n hämtar kundens e-postadress
från ärendet.
Den frågar din butik efter matchande
beställningar.
En Set-nod formaterar
ordersammanfattningen.
n8n uppdaterar ärendet med
strukturerade orderdetaljer eller
interna anteckningar.

Supportmedarbetare får omedelbar
kontext och undviker förseningar med
"Vänta, jag ska kontrollera din beställning".
Snabbare svar, färre misstag.

Hämta de tre senaste beställningarna
istället för bara den senaste – det
hjälper vid retur- eller garantiproblem.
Markera försenade leveranser eller
ofullständiga leveranser i ärendets
innehåll.

Använd endast namnmatchning. Matcha
alltid på e-postadress eller order-ID för att
undvika att blanda ihop kunder med
liknande namn.

När supporten lägger för mycket tid på
att växla mellan verktyg.
När kunder regelbundet ber om
uppdateringar om orderstatus.
När du vill ha konsekventa och korrekta
svar utan manuell sökning.



#18. CSAT-undersökningsutlösare efter leverans

Kundsupportens arbetsflöden

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Beställning markerad som levererad i
Shopify, WooCommerce eller din
fraktleverantör.

HTTP-begäran, fördröjning (valfritt), e-
postnod, API för undersökningsverktyg
(Typeform, Google Forms, etc.), IF, Set

Den skickar en snabb
nöjdhetsundersökning till kunderna direkt
efter att deras beställning har levererats.
Enkel timing, konsekvent uppföljning och
ingen manuell spårning från ditt team.

Din butik eller leveranspartner skickar
en "levererad"-händelse.
n8n hämtar orderuppgifterna och
kundens e-postadress.
Valfritt: en Delay-nod väntar några
timmar för att undvika omedelbara
pings.
En Set-nod förbereder ett meddelande
om en ren undersökningsbegäran.
n8n skickar ett e-postmeddelande
eller SMS med en länk till enkäten.

Du får konsekvent riktig feedback,
upptäcker problem tidigt och bygger upp
en stadig slinga av kundinsikter.

Lägg till logik för att skicka ett annat
budskap till återkommande kunder
jämfört med förstagångskunder.
Lagra alla CSAT-svar i ett Google-ark
för att spåra poängtrender över tid.

Skickar ut enkäter för tidigt. Om kunden
inte har öppnat paketet än sjunker
svarskvaliteten.

När man sällan hör från nöjda kunder
men alltid hör från upprörda.
När marknadsföring vill ha pålitlig
feedback för produktförbättringar.
När supporten behöver tidiga
varningssignaler för leveransproblem.

Du kan logga svar i ett ark eller ditt
CRM senare.



#19. Eskaleringsflöde för VIP-kunder

Kundsupportens arbetsflöden

Nytt supportärende, ny beställning från
en värdefull kund eller uppdatering av
VIP-tagg i ditt CRM/butik.

Helpdesk-nod, HTTP-begäran, IF, Set, Slack,
e-postnod, CRM-nod, funktion (valfritt)

Den identifierar när en VIP-kund behöver
uppmärksamhet och meddelar
omedelbart rätt personer. Oavsett om det
är en supportförfrågan eller en värdefull
beställning, får ditt team meddelanden
så att inget går förlorat.

n8n kontrollerar om kunden har en
VIP-tagg eller uppfyller VIP-kriterierna
(livstidsutgifter, frekvens, AOV).
Om ja, dirigerar en IF-nod händelsen
till VIP-sökvägen.
n8n skickar aviseringar till Slack, e-
post eller båda.
För supportärenden kan den
automatiskt tilldela till seniora
agenter.
Du kan också logga VIP-interaktioner i
ditt CRM för spårning

VIP-kunder känner sig prioriterade och får
snabb uppmärksamhet. Detta håller
lojaliteten hög och förhindrar att små
problem blir stora huvudbry.

Lägg till nivåer som "VIP", "Höga
utgifter" och "Återkommande köpare"
för olika eskaleringsnivåer.
För supportärenden, inkludera en kort
sammanfattning av kundens senaste
beställningar.

Använder endast ett mått för VIP-status.
Livstidsutgifter ensamma är otillförlitliga –
kombinera det med frekvens eller senaste
aktivitet.

När du vill skydda värdefulla
relationer.
När VIP-klagomål behöver snabbare
lösning.
När du vill ha intern insyn i större inköp
eller problem.

Utlösare:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Där det hjälper:

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:



#20. Dirigering av återbetalningsbegäran

Kundsupportens arbetsflöden

Utlösare: Där det hjälper:

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Proffstips:

Vanligt misstag att undvika:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Återbetalningsbegäran skickad via e-
post, supportformulär, Shopify,
WooCommerce eller din helpdesk.

Helpdesk-nod, HTTP-förfrågan, IF, Set,
Slack, e-postnod, Google Sheets (valfritt),
funktion (valfritt)

Den registrerar
återbetalningsförfrågningar och skickar
dem direkt till rätt teammedlem.
Arbetsflödet bifogar även kundens
senaste beställningsinformation så att
ditt team inte jagar information.

En återbetalningsbegäran kommer in
via supportärenden, formulär eller
butiksåtgärd.
n8n hämtar order-ID, orsak till
återbetalning och kunduppgifter.
En IF-nod kontrollerar typen av
begäran (full återbetalning, delvis
återbetalning, skadad vara, etc.).
n8n dirigerar den till rätt team eller
Slack-kanal
Valfritt: logga begäran i Google Sheets
för granskning i slutet av månaden.

Återbetalningshanteringen blir smidigare,
snabbare och mer konsekvent. Kunderna
får tydligare kommunikation och ditt
team undviker förseningar.

Hämta kundens senaste beställning
automatiskt och bifoga den till
ärendet för omedelbar sammanhang.
Använd taggar som ”Väntar på
återbetalning” eller ”Återbetalning
godkänd” för statusspårning.

Behandla alla återbetalningsärenden lika.
Återbetalningar för skadade varor kräver
ofta en annan hantering än enkla "jag har
ändrat mig"-förfrågningar.

När återbetalningsförfrågningar hopar
sig eller försvinner i allmänna
supportköer.
När finans eller drift behöver
organiserad synlighet för
återbetalningar.
När du vill ha en strukturerad logg för
revisioner eller rapportering.



Arbetsflöden för
ekonomi och drift

Affärsenergigivarna



Arbetsflöden för ekonomi och drift

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Där det hjälper:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Proffstips:

Utlösare:

Vanligt misstag att undvika:

HTTP-förfrågan, Set, Slack, IF (valfritt),
Google Sheets (valfritt), Funktion (valfritt)

Den skickar en tydlig daglig
försäljningsöversikt direkt till din Slack-
kanal. Intäkter, orderantal, genomsnittligt
ordervärde, toppprodukter – ditt team ser
de viktiga siffrorna utan att logga in på
dashboards.

Ditt team håller sig uppdaterat om sina
resultat utan att behöva gräva efter
information. Snabb anpassning varje dag.

När du vill ha konsekvent synlighet i
försäljningen.
När ledarskapet föredrar snabba och
lättsmälta uppdateringar.
När teamet behöver ett enkelt sätt att
spåra toppar eller dagar med låg
aktivitet.

n8n körs enligt ett schema.
Den hämtar gårdagens (eller dagens)
försäljningsdata från din butik.
En Set- eller Function-nod beräknar
mätvärden som totaler, AOV och
bästsäljare.
n8n formaterar ett kort meddelande.
Slack hämtar sammanfattningen i
den kanal du väljer.
Valfritt: logga daglig statistik i ett ark
för trender.

Lägg till en jämförelse mot
föregående dag eller samma dag
förra veckan.
Markera ovanliga toppar eller droppar
genom att lägga till en liten OM-
kontroll.

Schemalagd körning (varje morgon,
middag eller slutet av dagen).

Skickar råa JSON-värden. Rensa
meddelandet så att det är läsbart – ditt
team slipper lägga märke till röriga
uppdateringar.

#21. Daglig försäljningssammanfattning till Slack



#22. Betalningsfelavisering

HTTP-begäran, Set, IF, Slack, e-postnod,
CRM-nod (valfritt), funktion (valfritt)

Den varnar ditt team när en kunds
betalning misslyckas så att du snabbt
kan kontakta dem eller vägleda dem
genom ett nytt försök. Du kan också
skicka en automatisk knuff till kunden för
att slutföra sin beställning.

Du sparar potentiella försäljningar,
undviker förvirring och minskar antalet
övergivna ordrar på grund av
betalningsproblem.

När beställningar av högt värde ofta
misslyckas på grund av kortproblem.
När kunder avbryter betalningen efter
en misslyckad betalning.
När ditt team vill proaktivt återvinna
förlorade intäkter.

Din betalningsgateway skickar en
händelse som visar att betalningen
misslyckades.
n8n hämtar kundens information,
ordervärde och orsak till felet.
En IF-nod kontrollerar om detta är ett
fel som kan återställas.
n8n skickar en slack-avisering till ditt
sälj- eller driftsteam.
Valfritt: skickar ett vänligt e-
postmeddelande till kunden med en
länk för att försöka igen.

Skicka ett andra e-postmeddelande
några timmar senare om den första
länken för återförsök inte används.
Tagga dessa kunder i ditt CRM för
uppföljning om beställningen är av
högt värde.

Betalning misslyckades från Shopify,
WooCommerce, Stripe, PayPal eller din
betalningsgateway.

Behandla alla misslyckanden lika. Vissa är
mjuka avslag (kan försökas om), andra
hårda avslag – du bör inte fortsätta pinga
kunder för fall som inte kan försökas om
igen.

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Där det hjälper:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Proffstips:

Utlösare:

Vanligt misstag att undvika:

Arbetsflöden för ekonomi och drift



#23. Generera veckovisa KPI-rapporter

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Där det hjälper:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Proffstips:

Utlösare:

Vanligt misstag att undvika:

HTTP-begäran, Set, Funktion, Google
Sheets, Google Docs, Slack eller Email
Node, IF (valfritt)

Den hämtar viktiga prestationsmått från
din butik och genererar automatiskt en
veckovis KPI-rapport. Inga manuella
exporter, inget jonglerande med
kalkylblad, inget krångel i sista minuten.

Alla håller sig uppdaterade. Ledningen får
en tydlig veckoöversikt och teamen vet
vad som behöver uppmärksammas.

När rapporteringen tar upp för mycket
av någons måndag.
När du vill ha konsekvent spårning
utan mänskliga fel.
När du behöver en enkel veckovis puls
på butikens prestanda.

n8n körs på din valda dag.
Den hämtar försäljning, beställningar,
återbetalningar, statistik över
återkommande kunder och
toppprodukter.
En funktions- eller set-nod beräknar
AOV, retentionsgrad, veckovis tillväxt
eller andra nyckeltal.
n8n skriver allt till en Google Sheet-
eller Google Doc-mall.
Slutrapporten skickas till ditt team via
Slack eller e-post.

Lägg till diagram i ditt Google Sheet
och låt n8n endast uppdatera data
bakom dem.
Spåra ett "fokusmått" varje vecka (t.ex.
AOV eller återbetalningsprocent).

Schemalagd löprunda (en gång i veckan,
vanligtvis måndag morgon).

Hämtar för mycket data. Håll nyckeltalen
korta och relevanta så att rapporten inte
blir en rörig skräppost.

Arbetsflöden för ekonomi och drift



#24. Automatisk synkronisering av transaktioner till
redovisningsverktyg

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Där det hjälper:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Så fungerar det (enkel uppdelning):

Proffstips:

Utlösare:

Vanligt misstag att undvika:

HTTP-begäran, Set, IF,
redovisningsverktygsnod (QuickBooks,
Xero, Zoho Books), Google Sheets (valfritt),
funktion (valfritt)

Den skickar automatiskt in varje
transaktion – försäljning, återbetalningar,
justeringar – i ditt redovisningsverktyg.
Inget mer manuella posteringar, felaktiga
siffror eller kaos med upprensning i slutet
av månaden.

Ekonomin hålls uppdaterad,
rapporteringen blir enklare och
bokföringsfelen minskar avsevärt.

När din revisor lägger timmar på att
stämma av försäljningar.
När försäljningsvolymen är hög och
manuell inmatning inte är realistiskt.
När du vill ha rena, korrekta böcker
utan sista minuten-fixar.

n8n får en ny beställning,
återbetalning eller utbetalning.
En Set-nod formaterar
transaktionsinformationen för
redovisningsfält.
En IF-nod kontrollerar
transaktionstypen (försäljning,
återbetalning, avgift).
n8n bokför posten i ditt
bokföringsprogram.

Kartlägg betalningsavgifter separat så
att dina vinstberäkningar förblir
korrekta.
Synkronisera order-ID:n och
kundernas e-postadresser så att
granskning blir smärtfri.

Ny beställning, återbetalning eller
utbetalningshändelse från Shopify,
WooCommerce, Stripe, PayPal eller din
betalningsleverantör.

Glöm bort skattehanteringen. Se till att du
mappar skattefälten korrekt –
feljusterade skatteposter orsakar stora
avstämningsproblem senare.

Arbetsflöden för ekonomi och drift

Valfritt: logga allt i ett ark för
avstämning.



#25. Arbetsflöde för att varna för bedrägerier

n8n-noder du kan använda:

Vad detta arbetsflöde gör:

Där det hjälper:

När ska detta arbetsflöde
användas:

Så fungerar det (enkel
uppdelning):

Proffstips:

Utlösare:

Vanligt misstag att undvika:

HTTP-begäran, IF, Set, Slack, e-postnod,
CRM-nod (valfritt), funktion (valfritt)

Den kontrollerar nya beställningar för
vanliga bedrägerisignaler och flaggar
riskfyllda beställningar automatiskt. Du
kan varna ditt team, hålla beställningen
eller skicka den för manuell granskning
innan den levereras.

Förhindrar återkrav, minskar förluster och
stoppar misstänkta beställningar innan
de skickas.

När din butik hanterar varor av högt
värde.
När du har utsatts för återkrav eller
bedrägeriförsök.
När ditt team vill ha tidiga varningar
istället för reaktiv sanering.

n8n får en ny beställning.
En serie IF-kontroller letar efter
riskfaktorer som:

felaktig fakturering och frakt,
ovanligt högt ordervärde,
högriskregion eller postnummer,
flera misslyckade betalningar,
engångs- eller misstänkta e-
postdomäner.

Om ordern uppfyller något riskvillkor
taggar n8n den eller skickar en
avisering.
Valfritt: vänta med att ordern går
igenom tills någon granskar den.

Lägg till IP-baserade kontroller om din
plattform stöder dem.
Logga alla flaggade beställningar i ett
ark för att förfina reglerna över tid.

Ny orderhändelse från Shopify,
WooCommerce, Stripe, PayPal eller ditt
verktyg för bedrägeriupptäckt.

Använder endast en regel för att
upptäcka bedrägerier. Bedragare
anpassar sig snabbt – kombinerar flera
kontroller för bättre noggrannhet.

Arbetsflöden för ekonomi och drift



Bonusstartpaket
Extra resurser som sparar tid
och hjälper dig att starta din

automatiseringsresa
stressfritt.



Checklista

Snabba vinster att rikta in sig på först:

Börja med uppgifter som tar bort tid eller stör ditt flöde.

Uppgifter som någon i ditt
team upprepar mer än 5–10
gånger om dagen.

Varningar som borde komma
omedelbart men ofta inte gör
det.
Uppdateringar som kräver
hoppning mellan två eller flera
verktyg.

Inventariekontroller som förlitar
sig på att någon ”kommer
ihåg”.

Uppgifter som saktar ner
överlämningar mellan team.

Uppföljningar som ditt team
glömmer att skicka i tid.

Kunduppdateringar som
missas eftersom ingen såg
mejlet i tid.

Allt som är beroende av
manuell kopiering och klistra in.

Rapporter hämtas samma dag
varje vecka.

Kundmeddelanden som alltid
följer samma mönster.

Arbete som faller isär när "den
enda personen som vet det" är
borta.

Allt som orsakar förseningar
när ordervolymen ökar.

Åtgärder som bygger på att
man kontrollerar flera flikar
bara för att bekräfta en detalj.

Data som ditt team rensar eller
formaterar om gång på gång.

Vad som ska automatiseras först



Mall

7. Är detta brådskande eller bra att ha?

Gör det enkelt för ditt team att begära automatiseringar.

Det här formuläret håller förfrågningar konsekventa och slipper vaga
meddelanden som "Hej, kan vi automatisera det här?".

1. Vilken uppgift vill
du automatisera?

4. Vem ska
meddelas när detta
körs?

2. Hur ofta gör du
den här uppgiften?

5. Vad är det ideala
resultatet?

3. Vilka verktyg
används?

6. Några särskilda
villkor?

Kort beskrivning av
den nuvarande
processen.

Team, kanal eller
specifik person.

Välj en.

Dagligen /
Veckovis /
Månadsvis.

Bara en tydlig
mening.

Shopify,
WooCommerce,
Google Sheets, CRM,
Slack, etc.

Godkännanderegler,
tröskelvärden,
tidsplan eller
undantag.

Använd den här mallen när någon vill bygga ett flöde:

Intagningsformulär för automatiseringsbegäran



Vanliga mönster i arbetsflöden inom
detaljhandeln

1

2

3

4

5

De flesta starka arbetsflöden följer ett enkelt mönster. När du väl har fått till det
blir det mycket enklare att bygga flöden.

Att känna till mönstret gör byggandet snabbare och minskar misstag.

Utlösare → Rengör → Kontrollera → Meddela

Utlösare → Validera → Synkronisera → Logga

Utlösare → Berika → Segmentera → Verktyg för att skicka till e-post

Schemalägg → Hämta → Sammanfatta → Meddela

Utlösare → Fördröjning → Återkontroll → Uppföljning

Perfekt för: varningar om lågt lager, förseningar, VIP-problem.

Användbart vid synkronisering av data till CRM-system, ark eller redovisningsverktyg.

Perfekt för målgruppsinriktning eller beteendebaserade kampanjer.

Bäst för dagliga rapporter, veckovisa nyckeltal och uppföljning av granskningar.

Passar för övergivna varukorgar, enkäter efter leverans och betalningsförsök.

Mönster du ser överallt:

Varför detta är viktigt:

Vanliga mönster i arbetsflöden inom detaljhandeln



Felsökningsblad

Om ett arbetsflöde går sönder,
testa varje nod istället för hela
flödet.

Om du får dubbletter, lägg till
en kontroll av "senast
bearbetade tidsstämpel".

Om loopar uppstår, tagga
arbetsflödeskällan så att
systemen inte utlöser
varandra.

Om API:er avvisar dina anrop,
kontrollera fältnamn och
format – små stavfel avbryter
förfrågningar.

Om data ser röriga ut, lägg till
en Set-nod för att rensa fält
innan du använder dem.

Om en nod misslyckas
slumpmässigt, lägg till en gren
som heter "återförsök" och "fel".

Om arken ser kaotiska ut, se till
att du bara skickar slutgiltiga
värden, inte rå JSON.

De flesta arbetsflödesproblem kommer från små, åtgärdbara saker.

Du lägger mindre tid på felsökning och mer tid på att implementera
automatiseringar som faktiskt hjälper ditt team.

Snabba lösningar som löser de flesta problem:

Vad detta innebär för dig:

Felsökningsblad



Följ oss för uppdateringar, nya arbetsflödespaket och automatiseringsinsikter.

Om du är redo att minska det hektiska arbetet,
kontakta oss så hjälper vi dig att automatisera de

delar som saktar ner din detaljhandelsverksamhet.

Ditt team för n8n-automatiseringsarbetsflöden.

www.weblineindia.com

info@weblineindia.com

+1-213-908-1090 (USA)
KONTAKTA OSS

E-POST

WEBBPLATS

http://n8n.io/creators/weblineindia/
http://n8n.io/creators/weblineindia/
https://github.com/weblineindia
https://github.com/weblineindia
https://www.linkedin.com/company/weblineindia
https://www.linkedin.com/company/weblineindia
https://x.com/weblineindia
https://x.com/weblineindia
https://www.instagram.com/weblineindia/
https://www.instagram.com/weblineindia/
https://www.youtube.com/@weblineindia-com
https://www.youtube.com/@weblineindia-com
https://www.facebook.com/Weblineindia.Site
https://www.facebook.com/Weblineindia.Site
https://www.weblineindia.com/
mailto:info@weblineindia.com
tel:12139081090

